+ZU

Intearmational Business Excellence

Business Development: Markte
gewinnen, Kunden entwickeln, Zukunft
gestalten

Profitables Wachstum durch Erschliessung neuer
Absatzmarkte

Oft sind die bereits besetzten Markte gesattigt und die Margen
schwinden. Umsatz und Gewinnsteigerungen werden daher haufig
in neuen Geschaftsfeldern und Markten gesucht. Auf der Suche
nach neuen Wachstumsmaglichkeiten stellen sich neue
Herausforderungen: Wie findet man innovative
Geschaftsideen und wie setzt man diese erfolgreich im
Markt um?

Der Weg zu neuen Geschaften ist nicht risikolos. Eine durchdachte
Vorgehensweise und professionelle Handhabung der Methoden
und Instrumente ist essentiell fur erfolgreiches Business
Development.

Nachste Durchfuhrungen

Details
06.06.2024 bis 07.06.2024 in Thalwil Bestétigung/Zertifikat
12.12.2024 bis 13.12.2024 in Rischlikon e e T
10.06.2025 bis 11.06.2025 in RUschlikon
04.12.2025 bis 05.12.2025 in Rischlikon Typ

Seminar 2 Tage

Beschreibung Veranstalter
ZfU International Business School
Themenschwerpunkte Inbegriffen
e Wachstum durch Aufbau und Entwicklung neuer Dokumentation, Mittagessen,
Markte: Risiko- und Chancen-Analysen, Vorgehensweisen Pausenverpflegung
und Erfolgskriterien Zielgruppe
e Trends fruhzeitig erkennen - Geschaftsfiihrer,
Innovationsmanagement systematisieren: Wie Sie Marketingfachleute, Treuhander,
Effektivitat, Effizienz und Speed in Innovations-Prozessen Unternehmensberater,

steigern

¢ Strategien fiir erfolgreiche Marktexpansionen:
Wachsen Uber Akquisitionen, Partnerschaften und

Verwaltungsrate

Anerkennung
Treuhand|Suisse (2 Tage),

Erschliessung neuer Absatzmarkte Treuhand-Kammer (16h)

e Analyse und Priorisierung von neuen Geschaftsideen:
Potenziale flir neue Geschafte finden und in Markterfolge

Referent/innen
Dr. Jens Knese

Uberflhren
Veranstaltungsorte
Nutzen e Veranstaltungen in Thalwil
. . Hotel Sedartis, Bahnhofstrasse
e Sie spuren lukrative neue Geschaftsfelder systematisch auf. 15-16, 8800 Thalwil
e Sje fordern gezielt Innovationen und setzen diese in Ihrem (Lageplan/Routenplaner)

Unternehmen um.

e Veranstaltungen in Rischlikon

e Sie erhalten Impulse, wie ein Markteintritt in neue Lander Hotel Belvoir, Saumerstrasse 37,

erfolgreich gestaltet wird.

e Sje nutzen Allianzen, Partnerschaften und M&A zur

8803 Ruschlikon
(Lageplan/Routenplaner)



https://www.google.ch/maps/place/Sedartis/@47.2955319,8.5659357,15z/data=!4m2!3m1!1s0x0:0x3d63a90ebeeccf49
https://goo.gl/maps/vwXa5VE6MX3ewmK99

Markterschliessung sinnvoll.

Teilnehmer

Business Development Manager, Geschaftsfuhrer, Marketing- &
Vertriebsleiter, Fihrungskrafte und Spezialisten, die sich mit
dem Aufbau neuer Geschaftsfelder befassen.

Arbeitsmethode

Am ersten Tag erarbeiten Sie das Konzept und die Methodik von
Business Development mit vielen Beispielen aus der Praxis. Am
zweiten Tag lernen Sie von erfahrenen Praktikern, wie Sie
Business-Development-Initiativen (M&A, Partnering, Expansion)
umsetzen. Anhand von konkreten Wachstumsprojekten lernen
Sie, neue Geschaftsideen systematisch zu planen und zu
kommunizieren.

Seminarzeiten
1. Tag: 09:00 - 17:30 Uhr
2. Tag: 08:30 - 17:00 Uhr

Anmeldung

Melden Sie sich jetzt schnell und einfach an auf:
https://www.seminar-portal.ch/business-development-seminar-
zfu-seminar-weiterbildung-kurs.html

Preis
CHF 2'980.00



https://www.seminar-portal.ch/business-development-seminar-zfu-seminar-weiterbildung-kurs.html?utm_source=pdf&utm_medium=referral&utm_campaign=event-pdf
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