UBERZEUGEN

Mit typengerechter Kommunikation

& Uberzeugen

Verstehen, argumentieren und liberzeugen

Erfolgreiche Menschen beherrschen die Kunst, andere Menschen
unabhéangig von deren Menschentyp zu tberzeugen. Wie gelingt diese
typengerechte Kommunikation? In diesem Seminar erweitern Sie lhre
Menschenkenntnis. Sie kommunizieren typen- und situationsgerecht und
kommen so leichter zum Ziel. Sie lernen, sich und andere besser
einzuschéatzen, bauen lhre Kommunikations-Werkzeuge aus und
beeinflussen und tberzeugen in Gesprachen, Moderationen und Sitzungen

sicher.

Nachste Durchfiihrungen

Mittwoch, 11. November 2026 in Zirich
Mittwoch, 24. Marz 2027 in Zirich
Mittwoch, 30. Juni 2027 in Zirich
Mittwoch, 22. September 2027 in Zirich
Mittwoch, 3. November 2027 in Zirich

Beschreibung

Ihr Praxis-Nutzen

e Sie nehmen die personliche Logik anderer Menschen besser wahr
und erfassen das
Profil des Gegenubers.

e Sie erweitern lhre Kommunikations-Strategien und stellen die
richtigen Fragen.

e Sie verstehen sich und andere Menschen schneller.

e Sie bauen Ihre Kommunikations-Werkzeuge aus und erreichen lhre
Ziele mit weniger Aufwand.

e Sie Uberzeugen durch typengerechte Nutzen-Kommunikation.

Inhalte des Seminars

e Private Logik jedes Menschen (die Welt des Andern)
e Kommunikations-Verhaltensprofil klaren

e Zwischen den Zeilen lesen

e Menschen ,verstehen® lernen

e Zielgerichtete Fragen stellen statt raten

e Kommunikation typengerecht gestalten

o Uberzeugen durch typengerechten Nutzen

Zielgruppe

Fuhrungs- und Fachkréfte jeder Stufe, Projektleitende und Menschen mit
Moderationsaufgaben, die im Alltag andere Menschen verstehen,
Uberzeugen und fur ihre Anliegen gewinnen wollen.

Details

Bestatigung/Zertifikat

Teilnahmebestatigung

Typ
WEKA-Seminar 1 Tag, 09.00 bis 16.30
Uhr

Veranstalter
WEKA Business Media AG

Inbegriffen

Digitale Dokumentation, Mittagessen,
Pausenverpflegung

Zielgruppe

Finanz- und Vorsorgeberater,
Fuhrungspersonen in der offentlichen
Verwaltung, Geschaftsfihrer,
Immobilienfachleute, Juristen,
Marketingfachleute, Office Manager,
Personalleiter, Personen mit
Fuhrungsaufgaben, Produktmanager,
Projektleiter, Treuhander,
Treuhandsachbearbeiterinnen,
Unternehmensberater, Unternehmer,
Verkaufer, Vermogensverwalter,
Verwaltungsrate, Wirtschaftsprifer

Referent/innen

Peter Bosiger

Veranstaltungsort

Zentrum fur Weiterbildung,
Schaffhauserstrasse 228, 8057 Ziirich
(Lageplan/Routenplaner)

Preis
CHF 890.00



https://www.google.ch/maps/place/Zentrum+f%25C3%25BCr+Weiterbildung/@47.402159,8.546346,17z/data=!3m1!4b1!4m2!3m1!1s0x47900a7e950985a3:0x939474fe1d8b95d6?hl=de

Im Seminarpreis ist inbegriffen

Der Seminarpreis versteht sich inklusive Mittagessen, Getréanke,
Pausenverpflegung, Seminarunterlagen und Zertifikat.

Anmeldung

Melden Sie sich jetzt schnell und einfach an auf:https://www.seminar-
portal.ch/mit-typengerechter-kommunikation-uberzeugen.html



https://www.seminar-portal.ch/mit-typengerechter-kommunikation-uberzeugen.html?utm_source=pdf&utm_medium=referral&utm_campaign=event-pdf
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